ICXD CAPTEI

ESTRATEGIAS PARA
CAPTACAO DE IMOVEIS
EM AMBIENTE DIGITAL



https://captei.com.br/

Diego Moeller

Co-founder e CCO da Captei.
Mentor de Startups pela 49 Educacgdo.

Poten aliar
a tl’ansigﬁt
do tragjinal
para o djtal;

+10 anos de

experiéncia
em vendas.

APRESENTACAO



ESTRATEGIAS QUE APRENDEMOS
CONVERSANDO COM MAIS DE

GROWTH 10 MIL IMOBILIARIAS!
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Sua imobiliaria ndo vai crescenr

se vocé captar tudo o que aparece!
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Match: Produto aceito
pelo seu mercado
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Leads
buscando
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Vocé precisa buscar o "eclipse” e captar
o que o seu cliente estd buscando!
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O maior erro das
imobiliarias é achar
que o corretor precisa
fazer tudo...



Se os seus melhores
corretores estao focados
em captar, guem esta
focado em atender as
necessidades dos clientes?




Enquanto o corretor faz
captacoes, a imobiliaria
perde a oportunidade de
fazer novos negoécios!



Tenha pessoas focadas
apenas na captacao

Ok... Mas como fazer isso?
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Como contratar?

® Contrate gente Junior
@® Priorize cardter e ndo habilidades

O que oferecer para esse profissional?

® Plano de carreiras
® Remuneracgdo atrativa

Como fazer a gestao?

@® Ferramentas para organizar tarefas

® Encontros semanais
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8 - Invista em marketing

9 - Crie um bom programa de indicacoes para captar

10 - Nao erre a abordagem




Abordagem

+60%

das oportunidades sto
perdidas na abordagem inicial!
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Objecoes na ligacao:

Quem estd falando?

Ndo te conheco!

Como conseguiu meu humero?
Ndo sei quem é voceé!

Ndo tenho interesse!

Me liga depois...

Ndo atendo n© desconhecido!



Por isso as imobiliarias
preferem abordar

proprietarios por
whatsapp, mas...




Por isso as imobiliarias
preferem abordar
proprietarios por
whatsapp, mas...

Para bom entendedor,
um online sem

resposta bastal
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Como abordar no telefone

e evitar objecoes:

- Deixar claro quem esta ligando!
- Explicar o porqué da ligagao.

- Deixar claro o que quer com o proprietario.



CAPTEI

Tecnologia de ponta para sua
imobiliaria viver um novo momento

Criamos solugdes que gudam a descomplicar o
processo de locagdo, desde a captagdo até
a assinatura de contrato.


https://captei.com.br/

CAPTEI
+800

rias parceiras

+400h

mentorias realizadas
mensalmente pelo
time Captei

+5mil

captacoes realizadas
mensalmente

até

50%

na reducao do Custo de
Aquisicao por Cliente (CAC)

Aumento de

+50%

de eficiéncia na
captacao de imoveis

Aumento médio de

pelo menos 20%

nos aluguéis e vendas
dos parceiros Captei.



https://captei.com.br/

Case de Sucesso

RolLIne ,.
4

IMOBILIARIA

A Rotina Imobiliaria sempre acreditou no poder das indi-
cacoes, mas sablia que precisava digitalizar o processo para

poder escalar sua operacao. Foi assim que a imobiliaria apos-

tou no Marketing de Indicacao da Captei e atingiu resultados Ti

INncrivels: com a campanha Indiquei Vocé, a Rotina recebeu

600 indicacoes em apenas 6 meses!




Siga-nos nas redes socidais:



https://blog.captei.com.br/
https://www.instagram.com/accounts/login/?next=/capteii/
https://www.facebook.com/capteii
https://www.youtube.com/c/captei



